
Les faits sur l’incontinence en Pharmacies en 2021 : 

1/ Le marché de l’incontinence est un très gros marché en constante croissance (population 
vieillissante et plus nombreuse). 

2/ En pharmacie, un acteur majeur est présent de façon presque monopolistique (plus de 90% de 
parts de marché).   

3/ Le reste à charge pour les patients est de plus en plus important (en moyenne à partir 
d’août/septembre, le patient doit payer de sa poche) et la tendance n’est pas prête à s’inverser. 

4/ Le pouvoir d’achat est un sujet qui touche de plus en plus de Suisses, particulièrement dans ces 
tranches d’âges. 

5/ Le risque pour les pharmacies est de perdre une partie de la clientèle au profit d’autres circuits de 
distribution et/ou vers d’autres marques. 

MOLICARE, la solution pour éviter la perte de ces clients, proposer une alternative compétitive avec 
un excellent rapport qualité/prix et fidéliser vos clients incontinents. 

MOLICARE est à ce jour leader dans les EMS et hôpitaux en Suisse et bénéficie d’une grande 
expertise en matière d’incontinence. 

Nous vous proposons un partenariat qui vous permettra : 

 1/ d’obtenir un rabais de 45% sur le prix ex factory à partir d’une pièce chez votre grossiste (limite 
les stocks physiques volumineux en pharmacie) 

2/ de satisfaire la plus grande majorité des patients qui seront ainsi couvert par la LIMA 

3/ de faire profiter à vos clients de prix en moyenne de 30% inférieurs 

4/ de profiter d’une marge (hors taxe grossiste) moyenne de 50% et d’une marge en valeur presque 

équivalente à notre concurrent principal 

5/ de bénéficier d’un échantillonnage à volonté sur demande 

6/ d’obtenir un suivi, un soutien merchandising et une formation Sell Out via votre représentant(e) 

7/ de soutenir MOLICARE, une marque exclusivement vendue en pharmacie 

 En annexe vous trouverez des documents utiles et informatifs sur notre gamme MOLICARE. 

 En cas d’intérêt, veuillez svp contacter votre représentant(e) sans plus attendre. 

 












